
Internationalisierung

Globale Kompetenz aus einer Hand

Außenwirtschaftsförderung 
Weltweit und vor Ort

AHP International arbeitet aus zwei Kompetenzzentren in Berlin und 
Heidelberg. Zusammen mit dem AHP-Standort in Leipzig und unse-
rem Business-Hub in Köln stehen wir unseren Kunden  standortnah 
in ganz Deutschland zur Verfügung.

AHP International
Standortnah in Deutschland

w w w. a h p - i n t e r n a t i o n a l . d e

www.ahp-international.de

AHP International gehört zu den führenden Dienstleistern der  
Außenwirtschaftsförderung im deutschsprachigen Raum. Wir arbeiten 
in unseren Zielmärkten weltweit und auch vor Ort in Deutschland. 
Wir betreuen fachspezifische wie multisektorale Unternehmensreisen 
auch mit politischer Begleitung. Die Internationalisierung regionaler 
Exportnetzwerke und Branchencluster sowie die Strategieberatung 
in der Außenwirtschaftsförderung runden unser Beratungsspekt-
rum ab. Zu unseren Kunden zählen Bundesministerien, Germany  
Trade & Invest, die Außenwirtschaftsfördergesellschaften zahlreicher 
Bundesländer, Industrie- und Handelskammern, regional agierende 
Wirtschaftsförderer, Branchenverbände sowie Netzwerke und Cluster. 
Wir verfügen über Referenzen aus weit über hundert Projekten der 
Außenwirtschaftsförderung.

AHP-Kernkompetenzen Außenwirtschaftsförderung

✔ Exportförderung und Geschäftsanbahnung

✔ Internationale Kooperationsbörsen 

✔ Fachspezifische Unternehmerreisen

✔ Gruppenberatungen im Ausland 

✔ Politisch begleitete Wirtschaftsdelegationen 

✔ Messeauftritte / Gemeinschaftsstände 

✔ Internationalisierung von Netzwerken und Clustern

✔ Aufbau und Gestaltung von Exportnetzwerken

✔ Politikberatung in der Außenwirtschaftsförderung

✔ Evaluierung von Förderinstrumenten 

✔ Capacity Building, Seminare & Trainings
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Erfolgsfaktor Internationalisierung 

✔ Betreuung an Ihrem Firmensitz

✔ Einarbeitung in Ihre Leistungen

✔ Geschäftsentwicklung aus einer Hand 

✔ Länderübergreifende Beratung

✔ Weltweite Marktkompetenz

✔ Internationales Partnernetzwerk

✔ Branchenspezifische Netzwerke und Know-how

✔ Integriertes Beratungskonzept

✔ Individuelles Leistungsangebot

✔ Mehr als 25 Jahre Erfahrung in der  
Internationalisierung/Außenwirtschaft

✔ Mehrsprachigkeit – 10 Sprachen im Team  

✔ Exklusive Betreuung durch Ihren persönlichen  
Ansprechpartner 

✔ Höhere Effizienz

✔ Schnellere Zielerreichung im Ausland

✔ Exzellentes Preis-Leistungs-Verhältnis

✔ Ihr Projektmanager für Entlastung durch Outsourcing

Gute Gründe für AHP International Globale Kompetenz aus einer Hand

Ausführliche Leistungs- und Projekt- 
informationen stehen Ihnen unter  
www.ahp-international.de zur Verfügung.

AHP International berät und begleitet mittelständische Unternehmen 
bei der erfolgreichen Internationalisierung. Unser Team verfügt über 
Erfahrung mit praktisch allen wichtigen Märkten rund um den Globus.  
Gemeinsam mit unseren Partnern vor Ort erbringen wir typische 
Leistungen eines Länderexperten, wie Marktrecherchen, Kontaktver-
mittlung zu Kunden und Geschäftspartnern, Marketingaktivitäten vor Ort, 
Firmengründungen und -übernahmen, Zulieferungsrecherchen, Mach-
barkeitsstudien, und Personalsuchen… 

Wir gehen den gesamten Weg mit Ihnen – von der Marktauswahl bis zur 
erfolgreichen Etablierung im Zielmarkt.

AHP International betreut Sie zu Hause am Unternehmenssitz 

Wir erarbeiten uns das notwendige Verständnis Ihres Produktes und Ihrer 
Organisation vor Ort im Unternehmen. Dies ist nach unserem Verständnis 
die Grundlage jeder erfolgreichen Projektbearbeitung im Ausland. So ist 
es mit AHP International möglich, im Anschluss an eine Vertriebspart-
nersuche in Polen, zum Beispiel den US-Markt zu betrachten und  
parallel in der Türkei nach neuen Zulieferern zu suchen. Wir werden so zu 
Ihrem Partner – dabei fallen nur dann Kosten an, wenn wir wirklich aktiv 
sind. Langfristig ist auch eine erfolgsabhängige Honorierung möglich. 
Wir bieten Ihnen gegenüber der fallweisen Einschaltung wechselnder 
Länderberater einen deutlich höheren Nutzen. Besonders attraktiv wird 
so die gemeinsame Betrachtung ganzer Regionen, wie etwa Ost- und 
Südosteuropa, Nordamerika oder Südostasien.

AHP-Kunden finden sich im Kreis der Anbieter erklärungsbedürftiger 
Produkte und Dienstleistungen. Neben klassischen Investitionsgütern 
bis hin zu verbrauchernahen Bereichen wie Medizintechnik betreuen 
wir High-Tech-Unternehmen (z.B. ICT, Biotechnologie, Umwelttechnik, 
erneuerbare Energien) und Dienstleister vom Ingenieurbüro bis um Me-
dienunternehmen. 

Wir sind Ihr „Partner für Ihre Internationalisierung“!

Internationale Aktivitäten sind aus dem Tagesgeschäft eines mittel-
ständischen Unternehmens nicht wegzudenken. Neue Märkte liegen 

im Ausland, eine steigende Exportquote ist ein wichtiges Unter-
nehmensziel. Kunden und Märkte weltweit verlangen eine im-
mer stärkere Lokalisierung ihrer Produkte und Wertschöpfung.
Neben Lieferverträgen und Vertriebskooperationen steigt die 
Zahl internationaler Vertriebsbüros, Joint Ventures und Aus-
landsgesellschaften auch im Kreis der kleinen und mittleren 
Nischenanbieter. Die Organisation im deutschen Mutterhaus 
steht vor der Herausforderung, diesen Prozess als Rückgrat der 
Internationalisierung aktiv und kompetent zum Erfolg zu führen.

Kommt Ihnen dies bekannt vor?

Die Entwicklung des Auslandsgeschäfts gehört zu Ihren wich-
tigen strategischen Aufgaben. Sie informieren sich bei Kammern, 

Verbänden, Wirtschaftsförderungsgesellschaften, Ihrer Hausbank und 
befreundeten Unternehmen. Sie werten internationale Messekontakte 
aus und beobachten die Aktivitäten des Wettbewerbs. Sie sind jedoch 
nicht zufrieden mit dem Grad Ihres Erfolges.

Marktberater mit Sitz im Ausland tun sich schwer, Ihr Produkt und Ihre 
Anforderungen an einen wirksamen Vertrieb zu verstehen. Berater in 
Deutschland sind häufig nur Spezialisten für ein Land. Ihnen selbst und 
Ihren Mitarbeitern fehlen häufig die Zeit, die Sprache oder das Netz-
werk vor Ort, um Ihr Geschäft im Ausland strukturiert anzugehen. Oft 
genug reichen Ihnen Effizienz, Tempo und Resultat Ihrer Bemühungen 
nicht aus. Die Auslastung mit bestehenden Projekten ist schon hoch.  
Dennoch wissen Sie, es gibt noch reichlich Entwicklungspotenzial. Und 
was ist, wenn die Konkurrenz dieses schneller nutzt? 

Ihnen fehlt der „Partner für Ihre Internationalisierung“…


