
GESCHÄFTSPARTNERVERMITTLUNG 
 
Wer nach US-Geschäftspartnern sucht, muss mit einem hohen 
Zeitaufwand rechnen. Konnten mögliche Partner identifiziert 
werden, läuft es dennoch nicht immer auf eine erfolgreiche  
Zusammenarbeit hinaus. Mit einer Geschäftspartnervermittlung 
der AHK USA-Chicago reduzieren Sie Ihren zeitlichen Aufwand und 

schaffen eine Basis für langfristige Geschäftsbeziehungen. 

 
IHRE HERAUSFORDERUNG 
Faktoren wie die geografische Distanz zu Deutschland, sprachlichen Hürden oder 
Unterschiede in der Geschäftskultur erschweren die Suche nach geeigneten 
Geschäftskontakten und strategischen Partnern in den USA. So scheint für den 
Vertrieb ein Partner, der Ihre Waren aufkauft, vermarktet und wieder verkauft 
die ideale Lösung. Allerdings ist der Erfolg bei komplexen, erklärungsbedürftigen 
Produkten aufgrund der fehlenden Expertise häufig gering. Hier gilt es, eine 
erfolgreiche Vertriebsstrategie zu identifizieren und zusammen mit einem 
erfahrenen Partner umzusetzen. 

Unser Ziel war es, zeitnah einen geeigneten Repräsentanten für den  
nordamerikanischen Raum zu identifizieren, der zugleich Zugang zu 
Erstausrüstern sowie zu First Tier-Lieferanten im Automobilbereich 
hat. Die AHK USA-Chicago hat in kürzester Zeit mögliche Partner  
identifiziert, evaluiert und erste Kooperationsvereinbarungen  
getroffen. Besonders hervorzuheben ist das technische Fachwissen  
der AHK-Mitarbeiter, das mit unseren Anforderungen als  
Automobilzulieferer zu schnellen Ergebnissen führte. 
 

Dr. Friedhelm Herb, Geschäftsführer, Quin GmbH 
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UNSERE LEISTUNG: QUALITÄT STATT QUANTITÄT 
Die Geschäftspartnervermittlung der  
AHK USA-Chicago zeichnet sich durch eine  
zielgerichtete Recherche aus, die exakt auf die  
individuellen Bedürfnisse Ihres Unternehmens  
ausgerichtet ist. Die Kontaktaufnahme zu  
potenziellen Partnern erfolgt durch unser  
interdisziplinäres Projektteam, das über  
umfangreiche Markt- und Landeskenntnisse verfügt 
und direkt mit Entscheidungsträgern in  
US-Firmen kommuniziert. In Absprache mit Ihnen 
konzentrieren wir uns dabei auf bestimmte  
Regionen oder recherchieren US-weit.  
 
Ziel der Geschäftspartnervermittlung ist es,  
konkrete Gesprächstermine mit potenziellen  
Partnern zu vereinbaren und eine Basis für  
weiterführende Geschäftsbeziehungen zu schaffen. 
Bei der Auswahl der Partner achten wir sowohl auf 
eine inhaltliche Eignung und Qualifikation als auch 
auf ein bestehendes Interesse an einer  
Zusammenarbeit. Dabei liegt unser Fokus auf  
Qualität anstelle von Quantität.  
 
 
BESTENS FÜR SIE AUFGESTELLT 
Seit mehr als 50 Jahren hilft die AHK USA-Chicago 
deutschen Unternehmen, ideale Voraussetzungen 
für ihren US-Markteintritt zu schaffen und im 
deutsch-amerikanischen Geschäft langfristig  
erfolgreich zu sein. Unser umfangreiches  
Dienstleistungsangebot bietet Ihnen optimale  
Lösungen für die verschiedenen Stufen Ihres  
US-Markeintritts.  
 
Als offizielle Repräsentanz deutscher Unternehmen 
im Mittleren Westen der USA verfügt die  
AHK USA-Chicago über ein für Sie gewinnbringendes 
Kontakt- und Mitgliedernetzwerk. Wir arbeiten eng 
mit einer Vielzahl an erfahrenen Multiplikatoren 
sowie Wirtschafts– und Industrieverbänden  
zusammen. Im Zuge des erfolgreichen Abschließens 
der Partnerschaften, vertreten wir Ihr Unternehmen 
gerne langfristig im Rahmen einer  
Geschäftspräsenz, um die Pflege und den Ausbau 
Ihres Netzwerks vor Ort aktiv zu unterstützen. 

VORGEHENSWEISE 
Folgende Schritte führen wir auf dem Weg zur Iden-
tifikation und Vermittlung Ihrer US-
Geschäftspartner durch: 

 

 

 

 

 

Ausarbeitung Firmenprofil mit US-relevanten  
Alleinstellungsmerkmalen sowie Erarbeitung eines 

Partner-Anforderungsprofils 

Identifikation & Kontaktaufnahme  
mit potenziellen Geschäftspartnern 

optional: Kurzmarktstudie zur  
Vertriebsstruktur Ihres Zielmarkts 

Erstellung von Partnerprofilen  
und die Potenzialanalyse 

Interkulturelles Coaching zur Vorbereitung  
auf amerikanische Verkaufsgespräche 

optional: Präsentationstraining und Anpassung von  
Marketingmaterialien an den US-Markt für die  

optimale Präsentation gegenüber  
potenziellen Geschäftspartnern 

Organisation einer Unternehmerreise in die USA 
(Terminvereinbarung mit den potenziellen  

Geschäftspartnern) sowie  
optionale Terminbegleitung 

www.gaccmidwest.org  I  Folgen Sie uns auf  

German American Chamber of Commerce® of the Midwest, Inc. / AHK USA-Chicago 
DEinternational – Consulting Services der Deutschen Auslandshandelskammern (AHKs) 

Sprechen Sie uns an! 

Gerrit Ahlers 
Director, Consulting  Services 
321 N. Clark Street, Suite 1425, Chicago, IL 60654 
Tel.: +1 (312) 585-8345 | Fax: +1 (312) 644-0738 
Email: ahlers@gaccmidwest.org  

Stefan Noeth 
Project Manager, Michigan Office 
One Woodward Avenue, Suite 1900, Detroit, MI 48232 
Tel.: +1 (313) 596-0399 | Fax: +1 (313) 334-6814  
Email: noeth@gaccmidwest.org  

Kontakt 


